Mehr Sie    –  weniger ich
Sie können die Aufmerksamkeit der Zuhörer auch dadurch erhöhen, dass Sie diese direkt ansprechen. Wenn Sie sich angewöhnen, im „Sie“ zu denken, werden Ihre Vorträge automatisch zuhörerorientiert.

	Selbstdarstellende Form
	Anbietende Form

	Ich gebe Ihnen später eine Abschrift des Konzepts.
	Sie erhalten später eine Abschrift des Konzepts.

	Ich zeige Ihnen hier das Ablaufdiagramm.
	Sie sehen hier das Ablaufdiagramm.

	Ich sage Ihnen nachher die Daten zu diesem Produkt.
	Nachher bekommen Sie die Daten zu diesem Produkt.

	Ich werde Ihnen nun die Folien im Einzelnen zeigen.
	Sie sehen nun die Folien im Einzelnen.

	Später zeige ich Ihnen die anderen Zimmer der Wohnung.
	Sie sehen später auch die anderen Zimmer der Wohnung.

	Ich biete Ihnen mit dieser Versicherung das flexibelste Produkt, das zurzeit auf dem deutschen Markt zu bekommen ist.
	Mit dieser Versicherung erhalten Sie das flexibelste Produkt, das zurzeit auf dem deutschen Markt zu bekommen ist.

	Ich spreche nun den wichtigen zweiten Punkt an, der auf dem Tagesplan steht.
	Sie sehen nun den wichtigen zweiten Punkt, der auf dem Tagesplan steht.


